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Empresa familiar con mayer tradicidn Hijos de Rivera

Un sabor
que perdura
en el tiempo

roof e algo mas qoe una de las marcas
de =us= cerveras, Es el ano del nacimients
de Hijos de Rivera. Desde entonces y
hasta ahor, cuatro generaciones han es
tado al frente de una compania que factu-
ra B8 millanes de euros en 200z, LEI s
creta? “Siempre hemos pensado que 1a
familia debe sstar al servicio del negocio,
para lo cual es necesario aplicar el zenti-
do comiin v que haya un dialogo perma-
nente”, comenta Jos¢ Maria Rivera Tra
llern, directar general de la compania
Welemas,ne vamos a echar por tierra lo

Tres de-las cTico ramas

de la firma Jos Marla Rive s,
con Fernanda Herndndez &
& |gnacio Hivera.

cuales pertenece a una rama familiar,

Y la unidad familiar ha sido una de las
maximas que Hijes de Rivera s= ha encar-
gado de cuidar y mantener para poder
hacer frente al paso del tismpe, Josd Ma-
ria Rivera recoerda como el fundador, Jo-
at Mama Corral, "apostd por un negodio
que a principios del siplo XX era casi exo-

Empresa con mds proyeccibn internacional Maderas lglesias

Pisar sobre seguro

El traspasar fronteras siempre ha estada
presente en la estrategia de Maderas
lglesias, Fmpresa matriz del Grupo Ig.
“La forma de crecimiento en los inicics
durante la decadade loa ochenta, s= cen-
tro en el mercado nacional y, a partir de

Mareos L‘:éndi'mr""
dires tar geperal:
de'Grupa [
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los noventa, comenzs nuestra proyec-
cion internacional®, explica su directar
general, Marcos Gandara, quien afade:
“Par ese motivo creamos nuevas empre:
=45 que nod permitireron cerrar el circu-
lo: compra, procesamiento, transforma-
cion, distribucion, comercializacion y
colomacion de la madera”,

Asi, el grupo, que en 2003 factura 150
millones de surce v espera alcanzar los
170 millones en 200y, cuenta con varias
empresas que com pletan todo el proce
a0, Varquer Rey == dedica a la compra-
wenta de madera v derivados. North Star
Lumber ez la central de compras para Ia
adquisicion, procesamients ¥ suminis-
tro de maderas de Estados Unidos: *La
geation de esta compania ha hechi de
nuestro grupe el primer impartador eu-
ropen de moble amedcane”, comenta

pulso tecnol&gion a la compania. La ter-
cera, “con mi padre y mi tio a la cabeza”,
explica Rivera, “fue la que de verdad vio
las posibilidades de desamrollo de |3 em-
presa y decidia trasladar la planta a las

La cervecera tiene

Gandara. Por su parte, Maderas Iglesias,
dedicada a la elaboracion y fabricacitn
de pavimentos de madera, cuenta con
treg fabricas y tiene una capacidad de
produccion de dos millones de metros
cuadradosde pavimentos mackzosy cua-
tro millones de tarima flotante al ano.
“Die estiow tres centros productivos, desta-
ca la fabrica de tarima flotante Green-
leett, el producto eatrella del grupo. Gra-
cias a esta fabrica somos el primer pro-
ductor nacional v el tercera de Furapa®
deetaca Gandara. ¥ por altimo, Parquiets
Industriales == dedica 1 la distribucicn,
comercialzacion e ingtalacion de pavi:
mierntos en obra,

El 4ot de los ingresos del grupo provie:
ne de mercados europeos—Noruega, Alde
mania, Polonia, Eslevaquia e Inglaterma,
principlamen te- de EEUL y Canada. *la

instalaciones actuales”, Pero es en este
momento cuando la Arma sufre un tre
mendo varapalo porque ambos miem-
bros fallecen, “En aquella épaca el ol fa-
miliar fue fundamental, v sobre fodo el
papel de las mujeres, que siempre han es
tade a la sombra, especialmente el de mi
abuela que supocatalizar la unidad fami-
liar”, explica Jos Maria Rivera.

¥ ya en los noventa es cuanda la genera:
cion actual se hace cargo de una compa-
ma gque preve superar los cien millones
de euros de ingresce pam este ano, “Tino
de nuestro objetives emocionales es al-
canzar los tres ciewes cien anos de histe-
ria, cien millones en facturacicn, que 1o
graremos este afio, v cien millones de L
tros de produccion, para este ano produ-
ciremaos noventa millones”, apunta el
director general. Aungue su gran enseha
== la marca Estralla Galicia, 1a firma cuen-
ta, ademas, con reof, HE, River v larecién
salida al mercads, River Zoro “Hemos
apostado por un crecimiento organico’,
comenta Rivera, "Y nuestro objetivie a
medio plazo se encamina a ser un opera.
dor mas global en cuanto a produccian,
comercializacion yservicio”, concluye. B

idea e llegar a la misma proporcion en-
tre laz ventas en el mercado nacional v el
internacional, ¥ crecer mas en Europa’
explica Gandara, Fara lograr este objeti-
va y posicionarse en los paises donde se
encuentra la matena prima, el grupo ha
adquirido el 51% de tres fibricas en Eu-
ropa del Este, dos en Palonia y una en E=-
lowaiuia, que han supuesto una inver-
gion de tres millones de euros, “Ademas,
eatamos. estudiando la adguisicion de
una tercera fabrica en Folonia, que seria
ronf capital propicy a la que destinari-
amce dos millones de eurog”, dice el di-
rector general.

En conscnancia con el com promiso de la
compania con el medic ambiente, la fir-
ma pretende adquirirel 564 de una em-
presa brasilefia *a modo de joint venture
¥ 2 1a que destinaniamos 3,5 millones de
eurcs”, comenta Gandara, quien afade;
“Ant Maderas [glesias Greenlett se con-
vertita en la primera empresa espanala
que peeee en propiedad bosques y masas
forestales certificadas FSC". B
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Multinacional mas dinamica PSA Peugeot Citrogn

Un motor siempre en marcha

AP

“Elsector de la automorcion en Galicia ha
dezarrollado un zaber hacer que o hace
competitivo ¥ que en el mamento actnal,
uands todo el mundo habla de desloca-
lizaciones, es capaz de atraer implanta-
cicnes come las de las multinacionales
Benteler y Denso™, explica lavier Riera,
director general del Centro de Vigo de
PsA Peugeot Citrocn.

De la salud de la que goza el sector v la
compania en particulardan buena mues-
tra laz cifras de la factora, Desde que la
firma comenzo su andadura en Vigo, v
hasta 1a actualidad == ha pazado de una
produccian de qoo wehiculos en 1958 a
473000 coches en 2003, En este ano, la
planta,con una capacidad de produccian
de2.04 Bunidades al dia y en la que traba-
jan g.200 empleades, fabricd cuatro mo-
delos: Citram Ci5, Citrom Berlingo, Rruge-
ot Fartner y Citrom Xsara Ficasso, E] 88%
de los wehicules producidos se destina-
rom ala exportacian, siendo la Unicn Eu-
ropea su primer mercado receplor, espe-
cialmente Francia, Gran Bretana, [talia v
Alemania, aungue los vehiculos de esta
factoria estan presentes en los cinco con-
tinentes,

Coma apunta Javier Rier, "desde hace
varios ancs, somos [a planta con mayor
produccion del gropo, v actualmente

también la segunda con mayor produc-
ciém en Enropa, aungue lo im portante no
eseolo el volumen”. "En la nueva organi-
zacion del grupo PSA Pengeot Citroen,
nuestra planta esta sitnada al maximo ni-
vel de decisicn, y eso ez esencial para
afrontar los retos del futura”, afade [a-
vier Riera,

Y convistas a afrontar 21 futuro, la facto-
ria esti inmersa en un plan industrial
quecontemplala inversion de Bco millz.

La planta estd inmersa
en un plan industrial que
contempla la inversion
de 800 millones de euros

nes de eurcs hasta el aho 2006, %y que =e
concreta en miltiples e importantes ac-
tuaciones que nos permitiran preparar-
nos para afrontar nueves provectos”, A
esta inversion == suman otros 200 mills-
nes aportados por parte de las industrias
provesdorazs gallegas. Segin el director
general, “estos montos deben ir acom pa-
nados poractuaciones en el entorno que
resultan vitales para competir en un
mercado tan difivil y cambiante como es
el del autcmavil, scbre todo en lo quea
materia de infraestructuras o habilita-
cion desuelo industrial se refiere”,

El objetivo que =e fija la planta de FSA
Peugent Citroen tanto a corto, a medic y
a largo plazo es el mantenimiento de la
competitividad. *Y para ser competitivo
hewy en dia hay que ser muy flexible, yno
merefiero solo aflexibilidad laboral cin-
dustrial, sino mental”, comenta Riera,
F5A Peugeot Citroen acaba de firmar, con
launanimidad de los sindicatos, un con-
venio para los proximes cuatro ahics por
clquela compania se compromete a cre-
ar mil emplecs en so planta. “El Centm
de Vipgo tienen voluntad de ssguir mante-
niendo su posicion, de mejorarla incluso,
contribuyendo a los objetivos de creci-
micnto y rentabilidad del grupo. Ese es
nuestro reto”, remata Riera, B
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